KUNSTSTOFF)XTRA

) IE Plast realisiert Produktionswerk fiir Ypsomed

Das international tatige Schwei-
zer Medizintechnik-Unterneh-
men Ypsomed und IE Plast
unterzeichneten einen Gene-
ralibernehmer(GU)-Werkver-
trag fur die Realisierung eines
neuen Produktionswerks in
Schwerin, in dem zukunftig In-
jektions- und Infusionssysteme
produziert werden. Die Produk-
tion startet in der ersten Jahres-
hélfte 2019.

Am neuen Standort gilt es, ein
Werk mit einer Fléche von ca.
24000 m2 zu bauen. Im Vor-
dergrund stehen eine effiziente,
zukunftssichere und erweiter-
bare Produktion mit modernen
Arbeitsplatzen, ein hoher An-
spruch an Gestaltung und As-
thetik des Gebédudes sowie
Nachhaltigkeit. Bei dem Projekt

garantiert |E Plast die Einhaltung
von Kosten, Qualitdt und Termi-
nen.

Wie bei allen IE-Projekten arbei-
ten auch hier Architekten und
Betriebsplaner aus dem Hause
IE unter einem Dach zusam-
men. Neben der Gebdudege-
staltung liegt bei diesem Projekt
der Fokus auf betriebsplaneri-
schen Aspekten wie Produk-
tions- und Prozessablauf, Wa-
ren- und Personenfluss sowie
Hygiene- und Reinraumanfor-
derungen, um die Fertigungs-
prozesse optimal zu gestalten.

Dazu erklért Projektleiter Tho-
mas Fischer: «Die Herausforde-
rung bei diesem Projekt besteht
darin, eine Produktionsstétte zu
planen und realisieren, die zum
einen den spezifischen Produk-

Visualisierung des Ypsomed Produktionswerks in Schwerin.

tionsablaufen, zum Teil unter
Reinraumbedingungen, und
zum anderen dem Bedurfnis
nach einer moglichst hohen
Flexibilitat gerecht wird. Dies
ermoglicht es einerseits wirt-
schaftlich zu produzieren und
andererseits auf die Bedurfnis-

se des Marktes schnell reagie-
ren zu konnen. Hierzu sind
intelligente Raum- und Versor-
gungskonzepte erforderlich, die
im Rahmen eines engen Ter-
minrahmens umzusetzen sind.»

WWW.ie-group.com

SALES MANAGER

WESTSCHWEIZ /

MITTELLAND

FUr unsere Kundin, die ENGEL Schweiz AG, sind
wir beauftragt einen technisch versierten Sales Manager /
Projektleiter (w/m) zu rekrutieren.

Bild: IE Plast

lhr Aufgabenbereich umfasst die Akquisition von Neukunden, sowie die Beratung der bestehenden Kunden von
mondernsten ENGEL Spritzgussmaschinen und Automationsanlagen. Sie sind fir die kommerzielle Begleitung,
Projektleitung und Koordination der Verkaufsprojekte zustandig.

Unsere Ausschreibung richtet sich an einen Kunststoff-Experten, der sich in Richtung Verkauf entwickeln mdochte.
Sie sprechen gutes Franzésisch und Deutsch und arbeiten nach einer umfassenden Einschulung und Einflhrung
grundsatzlich vom Homeoffice aus. Die Aussendienst-Tatigkeit von ca. 60-70% und ein intensiver Kundenkontakt
werten Sie als eine Bereicherung.

Es erwartet Sie ein motiviertes Team, attraktive Anstellungsbedingungen mit modernstem Arbeitsequipment sowie ein
Firmenfahrzeug.

Wenn wir |hr Interesse geweckt haben, dann freuen wir uns sehr, Sie kennen zu lernen. Herr Tom Riegge nimmt |hre
vollstandigen Bewerbungsunterlagen gerne entgegen. Wir garantieren Ihnen absolute Diskretion und Exklusivitat.
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